Dienstag, 17. Oktober 2006

EU-Regulierung setzt
Vertriebe unter Druck

studie: Kleineren Anbietern droht Verdrangung

Birsen-Zeitung, 17.10.2006
sse Frankfurt — Kleinere Versiche-
rungsvertriebe und Einanzdienst-
leister kinnten durch neues EU-
Recht unter £noOrMmMen Druch gera-
ten und von groeren Konlurren-
ten verdringt werden, warnt die
Humbaoldt-Universitit Berlin in el-
ner Studie, Sowohl die geplante
pichtlinie iiber Markte fiir Finanz-
instrumente (Mifid) als auch die
Vzrsichenmgsvermittlurriduﬂniu
[VVR) konnten daru fiihren, dass
sich unzureichend vorbereitete An-
hicter verstirkt ,in Haftungsfallen
verstricken®.

Als Abhilfe empfiehlt die Srudie
kleineren Vertrigben die Nutzung
yon  gemeinsamen Haftungsdi-
chem, Dadurch kimnten auch Er-
leichterungen bei der Registrierung
und den Anforderungen gn die He-
rufsgqualifikation erzialt werden. Es
hiitten sich bereits ersie Anbieter
von Hafrungsdichern am Markt posi-
rioniert, die sawohl ither eine Bankli-
zenz als auch dber eine Versiche-
runpsreygistrierung verfigren.

Die neuen Anforderungen durch
Mifid und VVE ghnelten sich stack,
heifht es in einer Kurzfassung der Stu-
die, die der Lehirstull far Biirgerli-
ches Rechr, Handels-, Wirtschafts-
ynd Europarecht veroffentdicht hat,
gpwohl Versicherungs- als auch Fi-
nanzvertriehe milssten eine Berufs-
hafipilichtversicherung vorweisen,
Dabel sind die Mindestversiche:
rungssummen von 1 Mill. Euro pro
Schadensfall und 1,5 Mill, Euro fir
alle Schadensfille eines Jahres in
beiden Regelwerken identisch.

Dariiber hinaus miissien sich kiinf-
tig auch diejenigen Finanzdienstleis-
ter, die nur Anlageberatung betrei-
ben, bei der Bundesanstalt fiir Fi-
nanzdienstleismngsaufsicht (BaFin)
registrieren lassen. Ausgenomimen

seien Berater, die ausschlieflich im

Bereich offéne oder geschinssene
Fonds aktiv sind

Versicherungsvertrivhe wiaderim
geion in Zukunft auf eine Erlaubnis
durch die regionalen Industrie- und
Handelskammerm angewiesen, Aus-
nahmen seien lediglich moghich bei
gelegentlich titigen Anbietern wie
R eiseveranstaliern, die auch Urlaabs-
lrpnkenversicherungen anhietern,
ader Autoverkiufern, die ihren Kun-
den Kiz-Policen vermireln.

Auch missten alie ynabhinglgen
Vertriehe verstarke auf eine br eite Pa-
lerre an Produkien pugreifen kin-
sen. um ihren Kunden die jeweils
hesren Alrernativen anbieten U kin-
nen. Auch die Anforderungen on die
Dokumentntion von Beratungsge-
sprichen stiegen an.

Mehr Alifinanzdienstleister

yertriebe, die hisher enbweder nur
im Versicherungs- oder im Wertpa-
pifr-‘!nlilgﬂgﬁi:hﬁﬁ aktiv geEwesen
seien, milssten sich zonehmend mit
beiden Themen beschiftigen, heift
s weiter, Grund sei die wachsende
pedeutung der privaten Alrersvor-
sorge, in der beide Produltkatego-
den eine Rolle spielen. Dariiber hi-
nous schriehen die neuen EL-Richtli-
nien eine oprimale Beratuns der
Kunden vor, Diese sei je doch oftmals
pur gewithrleiseet, wenn der Ver-
rrieh beide Typen von Fina nzprodulk-
ten anhicten kinne.

Hans-Peter Schwintowski, der Au-
tor der Studie, kritsiert daher die ge-
ringe Verzahnung beider Regel-
werke. Es sel {iberraschend, .dass
die Europaische Kommission die
strukturelle Identitat zwischen Versi-
cherungs- und Bankdienstleistungen
nicht zum Anlass genommen hat,
sine einzige Direktive fiir den moder-
nen Typ des Finanzdienstleisters zu
schaffen®, lasst er sich in einer Pres-
semitteilung zitieren.
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