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Aragon AG iibernimmt 57,4% der Anteile an der Compexx Finanz
Gruppe, Regensburg

Wachstumsstarker, profitabler, strukturierter Finanzvertrieb mit
hochmoderner Abwicklungsplattform und offener Architektur

Nukleus fiir eine langfristige Buy-and-Build-Strategie im Segment
,otrukturierte Vertriebe*

Ziel: Compexx Top 3 unter den unabhingigen, strukturierten
Finanzvertrieben innerhalb von 5 Jahren

Wiesbaden, 17.12.2007

Die Aragon AG hat einen Vertrag zum Erwerb von 57,4% an der
Compexx Finanz GmbH sowie der Schwestergesellschaft FCS Fonds &
Credits Service GmbH, beide Regensburg, unterzeichnet. Der Vertrag
steht unter aufschiebenden Bedingungen, von deren Eintritt der
Vorstand der Aragon im ersten Quartal 2008 ausgeht. Die Compexx
Gruppe ist ein deutschlandweit titiger, hoch qualifizierter, strukturierter
Finanzvertrieb. Derzeit betreuen in der Compexx mehr als 600 Financial
Consultants (davon rund 200 in Vollzeit) an 45 Standorten in
Deutschland etwa 20.000 Kunden mit einer breiten Palette von
Finanzdienstleistungen, insbesondere Altersvorsorge- und
Versicherungsprodukte. Die Geschiftsabwicklung erfolgt tiber eine
selbst entwickelte, hoch effiziente und skalierbare Vertriebsplattform mit

offener Architektur.

Mit dem Erwerb der Compexx Beteiligung verfolgt Aragon konsequent
thre Buy-and-Build Strategie weiter und verfiigt kinftig neben ihrer
guten Aufstellung in den Bereichen Maklervertrieb, Banking & Banking
Services sowie Institutional Sales auch iber ein starkes Standbein in der
Vertriebsform ,,Strukturierter Vertrieb”. Die Akquisition bedeutet fur
Aragon eine sofortige Verdopplung des Absatzvolumens im
Produktsegment Versicherungen und damit eine weitere deutliche

Diversifikation des Absatzmixes.



Wie die anderen Gesellschaften unter dem Dach der Aragon, wird auch
die Compexx Finanz GmbH unter eigenem Markennamen und mit dem
bisher  bestehenden, dullerst erfolgreichen Management—Team

weitergefiihrt.

Dr. Sebastian Grabmaier, CEO der Aragon AG, freut sich nach der
erfolgreichen Etablierung des Maklergeschiftes nun auf den Aufbau
cines marktfithrenden, unabhingigen, strukturierten Vertriebs: ,,Wir
haben mit der Jung, DMS & Cie. AG — die aus der Fusion von vier
Maklerpools entstanden ist — bewiesen, dass wir innerhalb weniger Jahre
durch unseren Buy-and-Build Ansatz den nach Anzahl der
angeschlossenen Makler gr6Bten Maklervertrieb in  Deutschland
aufbauen konnten. Hierbei haben wir uns stets von den Anforderungen
und Bedurfnissen wunserer Vertriebspartner leiten lassen. Dieses
Erfolgsmodell wollen wir nun mit der Compexx als Nukleus im Bereich
der strukturierten Vertriebe wiederholen und in den nichsten Jahren
einen der groBten deutschen unabhingigen, strukturierten Vertriebe fir
Finanzprodukte aufbauen. Wir wollen in der Compexx bis dahin
mindestens 1.000 hauptberufliche Berater mit einem Produktabsatz von
1,5 bis 2 Milliarden Euro und einem Umsatzvolumen von rund 100

Mio. Euro an Bord haben.

Vor dem Hintergrund des durch die EU-Versicherungsvermittlungs-
richtlinie (VVR) sowie die Reform des Versicherungsvertragsgesetzes
(VVG) im Markt entstehenden Konsolidierungsdrucks ist der Zeitpunkt
fir diesen Schritt ideal. Diese Chance will Dr. Grabmaier konsequent
nutzen: ,,Wir wollen ein aktiver Marktteilnehmer in der anstehenden
Konsolidierung sein, und moéchten bei attraktiven Akquisitions-

moglichkeiten weiter zugreifen.*

Ralph Konrad, CFO der Aragon AG, erginzt: ,,\Wir kommen unserem
Ziel, die Nummer Fins unter den tatsichlich unabhingigen
Finanzvertrieben zu werden, gemeinsam mit der Compexx ein grof3es
Stick naher. Die Compexx wird neben den bereits bestehenden
Tochtergesellschaften eine weitere tragende Umsatzsiule der Aragon

sein.



Lutz Richter, Geschiftsfihrer der Compexx Finanz GmbH freut sich
auf die gemeinsame Zukunft: ,,Wir wollen unter dem Dach der Aragon
die grofle Chance nutzen, der fiihrende unabhingige Strukturvertrieb
Deutschlands zu werden. Unser Vertriebs- und Versicherungs-Know
How, gepaart mit den  hochmodernen  Vertriebs-  und
Abwicklungsplattformen der Aragon-Gesellschaften im Bereich der
Fondsabwicklung gibt uns eine im Markt einzigartige Ausgangsposition.
Ich bin mir sicher, dass wir nicht nur die bereits fir uns titigen
Vermittler iiberzeugen, sondern auch viele Finanzvermittler, die derzeit
im Vertrieb eine neue Heimat suchen, Uber die Vorteile unserer

'(C

Kooperation gewinnen kénnen
Uber die Aragon AG

Aragon ist ein breit diversifizierter Finanzvertriebs-Konzern mit den
Geschiftsbereichen Retail Sales, Institutional Sales und Banking &
Banking Services. Aragon ist dabei mit mehreren, eigenstindig
auftretenden Tochtergesellschafen im Markt aktiv. Ziel ist es, unter
einem Dach verschiedene Vertriebsmodelle zu integrieren, ohne dem
jeweils einzelnen Vertrieb die eigene Identitit zu nehmen. Der Effekt ist
eine breite Diversifikation Uber verschiedene Assetklassen und
Vertriebsarten hinweg und eine damit verbundene hohe Stabilitit der
Unternehmensertrige. Nahere Informationen zum Unternehmen und

den Tochtergesellschaften finden Sie unter www.aragon-ag.de.
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